
F R A N Q U E A D O  D O
SEJA UM

LA CASA DO AÇAÍ



O MERCADO DE AÇAÍ

Crescimento exponencial: O consumo de açaí tem crescido
significativamente, impulsionado pela busca por alimentação saudável e
prática.

Versatilidade: O açaí é consumido em diversas ocasiões e por diferentes
públicos, do café da manhã ao lanche da tarde, do público fitness ao
casual.

Potencial de expansão: Mesmo com o crescimento, o mercado ainda
apresenta grande potencial para novos negócios e inovações.

O açaí conquistou o paladar brasileiro e se consolidou como
um dos alimentos mais amados e consumidos.



Fundada em 2014, em Araguaína, Tocantins, por Anunciato Tavares
Barroso, a La Casa do Açaí nasceu com a missão de levar o melhor
do sabor artesanal aos nossos clientes.

Nossa Trajetória:
Início com distribuição de polpas de frutas.

Criação da primeira unidade de produção e venda de açaí
artesanal, agregando valor e experiência.

Rápida aceitação e abertura da segunda unidade em 2021.

Nosso Compromisso: 
Qualidade, aprimoramento contínuo de produtos e ambientes.

Formato de Franquia: 
Atuamos em dois formatos, loja física e carrinho, para
flexibilidade do franqueado e rápido retorno.

QUEM SOMOS

Nossa Essência: Sabor Artesanal e Experiência Única



VALORES
Somos guiados por dois pilares fundamentais:

Compromisso: Dedicação em superar expectativas.
Qualidade: Entregar o melhor em cada produto e
atendimento.

VISÃO
Expandir nossa presença em todo o Brasil por meio do modelo
de franquias, tornando nossa marca uma referência em açaí
artesanal e polpas de frutas.

MISSÃO
Proporcionar aos clientes uma experiência única com açaí
artesanal de qualidade e sabor excepcional, oferecendo um
ambiente acolhedor e agradável, sempre com foco no
compromisso e na satisfação.



Diferenciais que nos Destacam

Açaí Artesanal de Qualidade Premium: Nosso açaí é reconhecido
pela textura e sabor inigualáveis, resultado de um processo de
elaboração cuidadoso.

Ambiente Agradável e Convidativo: Criamos espaços que
transformam cada visita em um momento especial para o cliente.

Suporte Completo ao Franqueado: Oferecemos um modelo de
negócio testado e validado, com apoio em todas as etapas:

         

Modelos de Negócio Flexíveis: Loja física ou carrinho, adaptando-
se ao seu mercado local e com foco em rápido retorno do
investimento e baixa demanda de mão de obra.

Treinamento especializado.

Fornecimento exclusivo de açaí artesanal e polpas de frutas.

Processos simplificados que garantem padronização excelência em todas as unidades.

POR QUE ESCOLHER A LA CASA DO AÇAÍ?



Loja Física: Design moderno, funcional e com áreas de
consumo confortáveis.
Carrinho: Solução compacta e versátil para locais com grande
fluxo de pessoas, eventos ou como um ponto complementar
de venda.

Ambos os modelos são projetados para:
Maximizar a eficiência operacional.
Garantir a identidade visual da marca.
Proporcionar uma experiência agradável ao cliente.

Espaços Pensados para Encantar e Vender

Desenvolvemos projetos arquitetônicos que otimizam o
espaço e criam uma atmosfera acolhedora para seus
clientes.

NOSSO PROJETO ARQUITETÔNICO:







DIFERENCIAIS PARA CLIENTES

Açaí Self-Service Personalizado: Ampla variedade de complementos
para criar o açaí perfeito, do jeito que o cliente preferir.

Sabor Artesanal e Qualidade Superior: Nosso açaí é feito com
ingredientes selecionados, garantindo uma experiência premium e um
sabor autêntico.

Ambiente Acolhedor: Nossas unidades são projetadas para serem locais
agradáveis e convidativos, ideais para um momento de relaxamento ou
encontro.

Variedade de Produtos: Além do açaí, oferecemos diversas polpas de
frutas variadas, ampliando as opções e atendendo a diferentes gostos.

Nossos clientes encontram na La Casa do Açaí mais do que
um produto, uma experiência completa:

Uma Experiência de Sabor Inesquecível



A ALMA DO NOSSO NEGÓCIO
O MELHOR AÇAÍ ARTESANAL

Textura e Sabor Inigualáveis: Desenvolvido com uma
receita exclusiva que garante cremosidade e um sabor
autêntico, que fideliza nossos clientes.

Elaboração Criteriosa: Cada porção é preparada com
o máximo cuidado, desde a seleção da matéria-prima
até a apresentação final.

Qualidade Padronizada: A franqueadora garante o
fornecimento do açaí artesanal e das polpas de frutas,
assegurando a excelência em todas as unidades.

Nosso açaí é o coração da La Casa do Açaí.
Ele se destaca por:



DIFERENCIAIS PARA FRANQUEADOS

Produto Principal Fornecido pela Franqueadora: Garantia de qualidade,
padronização e otimização de custos.

Retorno Rápido do Investimento: Nossos modelos de loja e carrinho são
pensados para a eficiência e rentabilidade.

Baixa Demanda de Mão de Obra: Otimização dos processos para uma
operação mais enxuta e lucrativa.

Marca Consolidada: Você se associa a uma marca com reconhecimento no
mercado e um produto de alta aceitação.

Processos Simplificados: Facilidade na gestão do dia a dia da operação.

Capacitação Abrangente: Você não precisa ter experiência anterior; a 
       La Casa do Açaí oferece todo o treinamento necessário.

Oferecemos um modelo de franquia com vantagens claras
para você, franqueado:

Seu Sucesso é o Nosso Objetivo



Capacitação em todas as
áreas do negócio, desde a
operação até a gestão.

Material de marketing e
campanhas nacionais
desenvolvidas pela
Franqueadora.
Orientações para ações de
marketing local.

TREINAMENTO INICIAL
E CONTÍNUO

SUPORTE EM MARKETING E
PROPAGANDA

Acreditamos no sucesso compartilhado e oferecemos um apoio
completo ao nosso franqueado:

Açaí artesanal e polpas de
frutas de alta qualidade,
garantindo a padronização.

Suporte contínuo para
dúvidas, otimização de
processos e avaliação de
desempenho.

Guias passo a passo para
todas as atividades da sua
unidade.

Monitoramento de
desempenho e
movimentação financeira
através de sistema
informatizado.

FORNECIMENTO EXCLUSIVO
DE PRODUTOS

CONSULTORIA E
ACOMPANHAMENTO

MANUAIS OPERACIONAIS
DETALHADOS:

TECNOLOGIA

PARCERIA E SUPORTE EM TODAS AS ETAPAS



A escolha do ponto comercial é crucial para o sucesso da
sua franquia. Recomendamos locais com:

LOCAIS ESTRATÉGICOS PARA
O SEU NEGÓCIO

Grande Fluxo de Pessoas: Ruas movimentadas, centros
comerciais, galerias, proximidade de escritórios e residências.

Acessibilidade: Fácil acesso para pedestres e veículos, com
opções de estacionamento.

Proximidade com Público-Alvo: Academias, escolas,
universidades, parques, áreas de lazer.

Visibilidade: Ponto de destaque que permita fácil identificação
da marca.

Responsabilidade do Franqueado: A busca e escolha do ponto
comercial, bem como a regularização de licenças e alvarás, são de
responsabilidade do franqueado, com o suporte e orientação da
Franqueadora.



1% OU R$ 350,00

5% OU R$ 2.000,00

R$ 30.000,00TAXA DE FRANQUIA

R$ 120.000,00CAPITAL DE INSTALAÇÃO

R$ 150.000,00TOTAL DO INVESTIMENTO

Além desses custos, a franqueadora solicita que o franqueado tenha um
capital de giro de R$ 30.000,00, que pode ser necessário nos primeiros
meses de operação.

INFORMAÇÕES GERAIS DA FRANQUIA

INVESTIMENTO INICIAL DA FRANQUIA

ROYALTY

FUNDO DE PROPAGANDA

8 a 12 MESESPAYBACK



Capital e Situação Regular: Recursos próprios e CPF sem
restrições.

Afinidade com a Marca: Identificação com nossos valores e
missão.

Habilidades de Gestão: Experiência em liderança, finanças,
administração e informática.

Capacidade de Liderança: Habilidade para resolver problemas e
manter a calma sob pressão.

Comprometimento: Disposição para seguir as regras da rede e
manter a padronização.

Para ser um franqueado do La Casa do Açaí, é necessário ter:

O FRANQUEADO IDEAL



Reunião/apresentação do
modelo de negócio

Contato Inicial

Passo a passo para se tornar um franqueado La Casa do Açaí

PASSO A PASSO 

01 0502 0603 0704 08

Análise de COF - Circular de
Oferta de Franquia

Validação de perfil
do candidato

Participação no Programa de
Formação e Treinamento

Franquias

Assinatura Pré-contrato e
pagamento da Taxa de Franquia

Constituição da empresa e
Contrato de Franquia

Início da Unidade
Franqueada



. . .la.casa.do_acai

Seja um franqueado da
nossa rede!

https://www.instagram.com/la.casa.do_acai/

